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DETERMINANTY I KONSEKWENCJE
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1. Wprowadzenie

Handel wewnatrzgat¢ziowy odgrywa coraz wigksza rolg¢ w handlu migdzyna-
rodowym poszczeg6lnych pafistw, a w szczeg6lnosci uprzemystowionych (jed-
nakze odnosi si¢ tez do nowo uprzemystowionych i rozwijajacych sig). Jednymi
z wazniejszych przyczyn powstawania tej odmiany handlu sa: obecno$¢ rosna-
cych korzysci skali (zewngtrznych i wewnetrznych) i zréznicowanie doébr. Ich
istnienie jest trudne do pogodzenia z warunkami doskonalej konkurencji, beda-
cych zalozeniem dla tradycyjnych teorii handlu. Dodatkowo handel wewnatrz-
galeziowy jest efektem wspdldziatania réznych czynnikéw, ktére warunkuja
jego pojawienie sig, wzmacnianie lub ostabianie'. Zrozumienie ich oddziatywa-
nia na nowa odmiang handiu prowadzi do zmiany pogladéw na temat pozadane;j

! Procesowi rozwoju handlu wewnatrzgalgziowego sprzyjaja: rosnaca industrializacja, mig-
dzynarodowy przeplyw czynnikéw produkcji, ekspansja przedsigbiorstw wielonarodowych i inwe-
stycji zagranicznych, umigdzynarodowienie proceséw gospodarczych, czy w kofcu integracja
ekonomiczna. Konsekwencja powyzszych zjawisk jest wzrost dochodu per capita, ktéry moze
zwigkszy¢ sklonno§¢ do nabywania towaréw zréznicowanych i ograniczy¢é konsumpcje débr
podstawowych, a takze upowszechni¢ model konsumpcji znany z krajéw uprzemystowionych.
Dodatkowa zmiang jest wzrost znaczenia innych niz tradycyjne czynnikéw produkcji, a w szcze-
g6Inosci kapitatu ludzkicgo (patrz: A. Zielifiska-Gl¢bocka, Wprowadzenie do ekonomii miedzyna-
rodowej. Teoria handlu i polityki handlowej, Wydawnictwo Uniwersytetu Gdanskiego, Gdansk
1997, s. 92).
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specjalizacji handlu kraju, wyznaczanych przez tradycyjne teorie handlu. Pozna-
nie charakteru oddziatywania jest réwniez wazne z punktu widzenia funkcjono-
wania wspolczesnych gospodarek.

Celem niniejszego artykutu jest, po pierwsze, oméwienie konsekwencji pro-
wadzenia wymiany wewnatrzgal¢ziowej. Drugim celem jest analiza czynnikéw
wplywajacych na ksztaltowanie si¢ strumieni handlu wewnatrzgateziowego,
charakterystycznych dla ugrupowania integracyjnego. Ich obecnosé, obok czyn-
nikéw ogdlnogospodarczych 1 wiasciwych dla branzy, jest bardzo wazna z punk-
tu widzenia integracji europejskiej 1 jej wptywu na handel wewnatrzgateziowy.
Oba zagadnienia bgda przedstawione w odniesieniu do handlu pomigdzy krajami
Unii Europejskiej (handlu wewnatrzunijnego), w ramach ktérego zauwazalny
jest wysoki udzial wymiany wewnatrzgaleziowe;.

Aby zrealizowaé powyzsze zadanie, artykut zostat podzielony na trzy czesci.
W pierwszej z nich oméwiono gtéwne zatozenia handlu wewnatrzgateziowego
wraz z rozdzieleniem go na handel wertykalny i horyzontalny. W drugiej prze-
stawiono konsekwencje prowadzenia tej wymiany. Ostatnia czg$¢ zwiera cha-
rakterystyke determinant specyficznych dla ugrupowania integracyjnego.

2. Teoria handlu wewngqtrzgateziowego

Badania nad przeptywami wewnatrzgal¢ziowymi zapoczatkowano analizg
handlu pomigdzy krajami Beneluksu po 1948 roku. Stwierdzono w nich, ze
udzial wymiany produktami podobnymi rést. P6zniejsze pomiary wymiany to-
warowej krajéw cztonkowskich EWG potwierdzity wyniki pierwszych analiz’.
Tendencje rozwojowe udziatu tego handlu w handlu ogétem krajéw Unii Euro-
pejskiej zostaly réwniez potwierdzone w najnowszych badaniach’.

Tradycyjne teorie wskazuja, ze jednolity rynek powinien prowadzi¢ do wigk-
szej specjalizacji krajow cztonkowskich, z uwzglednieniem ich przewag kompa-

% Na poczatku lat sze$édziesiatych badania nad wymiana krajéw Beneluksu prowadzil Ver-
doorn. Grubel i Lloyd w roku 1975 analizowali handel wewnatrzgateziowy prowadzony przez
kraje EWG (E. Czarny, Miedzynarodowy handel wewnqtrzgateziowy jako przedmiot badan eko-
nomistow, ,,Bank i Kredyt”, styczen-luty 2000, s. 18-29).

> Wyniki badaf nad przemianami w handlu wewnatrzunijnym w latach 1980-1994 przedsta-
wili L. Fontagné, M. Freudenberg, N. Peridy w analizie zatytulowanej Trade Patterns Inside the
Single Market, wykonanej w ramach instytutu CEPII, 1997, (document de travail nr 97-07, Paris).
Badanie to zostalo poszerzone (do roku 1999) w dziele L. Fontagné, M. Freudenberg, Long-term
Trends in Intra-industry Trade, w: Frontiers of Research on Intra-Industry Trade, red. J. P. Peter,
J. Lloyd and Hyun-Hoon Lee, Palgrave Macmillan, London, 2002 (team.univ-paris].fr/trombi/
/fontagne/ papers/Long-termIIT5.pdf).
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ratywnych®. Powinien zatem nastapi¢ wzrost handlu miedzygateziowego kazde-
go kraju czlonkowskiego w sektorze, w jakim kraj specjalizowat si¢ przed inte-
gracja i w ktérych poczatkowo jest bardziej efektywny. Jednakze praktyka gos-
podarcza pokazata, ze w warunkach konkurencji niedoskonatej (jednolity rynek
wewnetrzny UE), zwigksza si¢ udziat handlu wewnatrzgateziowego w wymianie
ogolem.

Teoretycy zaczgli tak modyfikowaé swoje modele, aby mogty objasnia¢ no-
we kierunki wymiany poprzez korzysci komparatywne oraz uwzglednianie nie-
doskonatosci rynku. Aktualnie tworzone sa modele i teorie wyjasniajace po-
wstawanie handlu wewnatrzgalgziowego, jednakze brak jest jednego modelu
objasniajacego to zjawisko zadowalajaco i w petni. Przedstawiciele nowego nur-
tu badan w ramach nowych teorii handlu migdzynarodowego koncentruja si¢ na
niedoskonatosciach rynku i podobienstwie krajow prowadzacych handel, jako
podstawach handlu wewnatrzgatgziowego. W ramach tego nurtu powstato wiele
modeli wymiany wewnatrzgateziowej’. Obecnie modele teoretyczne objasniaja
funkcjonowanie tylko pewnych strumieni handlu wewnatrzgat¢ziowego, zysku-
jac uznanie jako wyja$niajacych w przyblizeniu rzeczywiste przemiany w handlu.

Zjawisko nakladania si¢ strumieni eksportu i importu (trade overlap) moze
wystgpowac w dwéch formach. Po pierwsze, jest to handel dobrami podobnymi,
wystepujacy jako handel przygraniczny, sezonowy, cykliczny lub wywolany
oligopolistycznymi strukturami rynkowymi, gdzie nie wystgpuje wyrazna spe-
cjalizacja produkcji®. Po drugie, wystepuje wymiana débr zréznicowanych, bli-

* Jedli dany kraj posiada przewage komparatywna i jest bardziej efektywny w jednym z sekto-
réw, to powinien rozwija¢ si¢ handel miedzygalgziowy (zob. Z. Wysokinska, J. Witkowska,
Integracja europejska. Rozwdj rynkéw, Wydawnictwo naukowe PWN, Warszawa — £6dz 1999,
s. 72-84).

% Najwigcej prac z nurtu nowej teorii handlu migdzynarodowego powstato w latach 80. Mo-
dele z tego nurtu maja czesto odmienne zatozenia, a wnioski z analiz sa rézne. R6znice dotycza
gléwnie typu dobr uczestniczacych w wymianie (jednorodnych i zréznicowanych poziomo i pio-
nowo), form rynku (konkurencja doskonata i zblizona do niej monopolistyczna Chamberlina lub
Hotellinga, oligopol Cournota lub Bertranda). Szczegétowe oméwienie mozna znalez¢ w J. Misa-
la, E. M. Plucinski, Handel wewnqtrzgateziowy miedzy Polskq a Uniq Europejskq: teoria i prak-
tyka, Warszawa 2000, s. 77-114. »

¢ Sytuacja, kiedy kraj eksportuje i importuje jednoczeénie te same produkty jednorodne, jest
znana od dawna i wystgpowala bardzo czgsto w postaci wymiany przygraniczne;j. Jej podstawa jest
lepsze wyposazenie obszar6w danego kraju, gdzie eksporterzy prowadza handel z obszarami,
gdzie danych materialéw brakuje. W sezonowej wymianie pojawiaja si¢ dane towary w $cisle
okre$lonych porach, co stanowi podstawg wymiany. U podstaw tej wymiany lezy dazenie do
minimalizacji kosztéw transportu lub przyzwyczajenia w regionach. RGwnie czesty jest reeksport,
czyli przywéz okreslonych wyrobéw i ich szybki wywo6z po przeprowadzeniu wigkszych lub
mniejszych zabiegéw o charakterze produkcyjno-handlowym (uszlachetnienie, sortowanie, pako-
wanie). Do grupy tej nalezy tez handel towarami strategicznymi, ktéry jest bardzo trudny do anali-
zy (E. Czarny, Miedzynarodowy handel wewnqtrzgateziowy jako przedmiot badan ekonomistéw,
Bank i Kredyt, styczefn~luty 2000, s. 18-29).
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skich substytutéw, oparta na korzysciach skali, zr6znicowaniu produktéw i spe-
cjalizacji wewnatrzgateziowej. Jest to handel wewnatrzgateziowy (intra-industry
trade lub two-way trade), czyli jednoczesny import i eksport produktéw i ich
czesci sktadowych pochodzacych z tej samej gatezi, dokonywany przez okreslo-
ny kraj lub grupe krajow, najczesciej w ciagu roku’.

Najprostszym przykladem takiej wymiany jest handel réznymi rodzajami
wodek. Przyktad bardziej zaawansowanego produktu to samochody tej samej
klasy, ale np. o wigkszej pojemnosci silnika albo réznych klas, gdzie jedne po-
siadaja system ABS, poduszki powietrzne, a drugie nie.

Statystyczne ujecie handlu wewnatrzgaleziowego oraz objasnianie go mody-
fikacjami teorii tradycyjnych okazaty si¢ niewystarczajace. Przedmiotem wy-
miany wewnatrzgat¢ziowej sa produkty homogeniczne okre$lonych branz, pot-
produkty (podzespoly) o réznym stopniu przetworzenia. W procesie ich produk-
cji nie odgrywaja juz tak wielkiej roli: technika produkcji oraz podobienstwo
wzglednych zasobéw czynnikéw produkcji®. Réznica migdzy teorig klasyczna
a teorig handlu wewnatrzgaleziowego polega na tym, ze przedmiotem rozwazan
tej drugiej sa wyroby bedace bliskimi substytutami w sferze konsumpcji, pro-
dukcji lub w obu tych sferach tacznie. Tradycyjne teorie handlu migdzynarodo-
wego zajmowaty si¢ wymiang wyrobéw jednorodnych z réznych galezi przemy-
stu, gdzie kraje r6znily si¢ w galgziowej specjalizacji i wymianie.

3. Handel horyzontalny i wertykalny

Handel wewnatrzgaleziowy jest pojeciem bardzo pojemnym, gdyz obejmuje
odmienne strumienie produktéw, ktore zaliczy¢ mozna do pojgcia ,,branza”. Aby
lepiej zrozumie¢ jego przyczyny i uwarunkowania istnienia, nalezy uwzgledni¢

7 Definicja H. G. Grubela i P. J. Lloyda z roku 1975. Wymiang t¢ odniesli do agregacji d6br na
dwucyfrowym poziomie SITC. Wg nich tylko polowa wymiany handlowej krajéw uprzemysto-
wionych jest zgodna ze standardowym modelem Heckschera-Ohlina, druga czg$é to handel we-
wnatrzgateziowy. Zostalo to potwierdzone przez ich badania w latach 1959-70, gdzie stwierdzili,
ze wymiana wewnatrzgaleziowa pomigdzy krajami EWG to ok. 71% calego handlu wewnatrz ugru-
powania (E. Czamy, Teoria i praktyka handlu wewnqtrzgateziowego, Szkola Gléwna Handlowa,
Warszawa 2002, s. 21).

$ Wytworzyly sig trzy gléwne nurty w badaniu wymiany wewnatrzgaleziowej. Po pierwsze,
jest to szukanie mozliwosci godzenia postulatéw tradycyjnych teorii handlu z wymiana wewnatrz-
gateziowa. Podejscie to stosowane jest przez nurt teoretyk6w tradycyjnych, wg ktérych handel
wewnatrzgaleziowy wystgpuje z powodu bigdnej agregacji débr. Zwolennicy tej teorii wskazuja
na problem zdefiniowania podobienstwa débr i branzy. Kolejny nurt neguje istnienie wymiany
wewnatrzgaleziowej, a ostatni upatruje przyczyn podejmowania wymiany wewnatrzgateziowej
w niedoskonato$ciach rynku (E. Czarny, Teoria i praktyka..., op.cit., s. 26).
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podziat na handel wertykalny (nazywany pionowym, a prowadzony produktami
zréznicowanymi pionowo) i horyzontalny (nazywany poziomym, a prowadzony
produktami zréznicowanymi poziomo)’.

Teoria handlu wewnatrzgal¢ziowego uzywa dwoéch modeli zréznicowania
poziomego — modelu Chamberlina i modelu Lancastera (Hotellinga)'o. Oba za-
ktadajg, ze posréd konsumentéw wystepuje duza réznorodno$é gustow i prefe-
rencji oraz wysoka sktonno$¢ do zakupu réznych wariantéw zréznicowanych
doébr. Niezaleznie od pochodzenia, produkty réznia sie jedynie wygladem i za-
wartymi w nich atrybutami. Handel migdzynarodowy rodzi si¢ z popytu na roz-
norodnos$¢ i nie jest uwarunkowany réznicami strukturalnymi. Konsumenci wy-
bieraja rézne kombinacje débr, czesto zachodzace na siebie. Warianty krajowe
towaréw sg uzupelniane importem, a czg$¢ krajowych produktéw jest eksporto-
wana. W wyniku powyzszych zjawisk pojawia si¢ handel wewnatrzgatgziowy
i specjalizacja pozioma oparta na korzysciach skali'’. :

W przypadku handlu horyzontalnego produkty sg identyczne, ale klienci po-
strzegaja je jako odmienne (subiektywny stosunek kupujacego) z powodu np.
powodzenia kampanii reklamowej. Popyt konsumentéw przestaje postrzegac
produkty branzy za homogeniczne, gdyz konsumenci lubig réznorodnos¢ (love
of variety) oraz chca posiadaé produkt o okre$lonym nat¢zeniu danej cechy (love
of characteristics). Duza rol¢ w postrzeganiu odgrywaja wlasciwosci estetyczne
(ksztatt, barwa) i symboliczne (marka, kraj pochodzenia).

Pionowa forma zr6znicowania handlu zwiazana jest z jakoScia i kosztem
wytwarzania wariantéw produktéw i dotyczy stron podazy i popytu. Wystepuje
w momencie, gdy oferowane produkty nie r6znig si¢ stylem czy zestawem cech
charakterystycznych, ale reprezentujg r6zng jakos$¢ i rézny poziom cen (wysoka
jako$¢ jest odzwierciedlana przez wysoka ceng), a produkty s3 oferowane przez
producentéw w odpowiedzi na zapotrzebowanie ze strony konsumentéw. Przy
wyborze tych débr konsumenci kieruja si¢ wiasnymi dochodami 1 relacjami cen.
Przy danych relacjach cen wyb6r preferowanych produktéw jest zdeterminowa-
ny wysoko$cig dochodéw. Przy zmianie dochodu za$§ zmienia si¢ preferowana
jako$é¢ i konsument nabywa nowe warianty débr najlepszych jakosciowo.

? Definicja branzy moze zawieraé podobne produkty ze strony ich sposobu produkcji i prze-
znaczenia. Jednakze w praktyce gospodarczej dobra podobne pod obydwoma wzgledami wystg-
puja bardzo rzadko, a badacze pozostaja przy mniej precyzyjnych definicjach podobienstwa pro-
duktu, koncentrujac sig na jednym badZ na drugim aspekcie (E. Czamy, Teoria..., op.cit., s. 37-40).

10 A. Zielifiska-Glgbocka, Wprowadzenie..., op.cit., s. 44.

1 Analizujac handel krajéw uprzemystowionych mozna zaobserwowa¢ efekt Lindera. Polega
on na eksporcie wariantéw produktow, na ktdre istnieje duzy popyt na rynku krajowym. Jednocze-
$nie importuje si¢ te dobra, w przypadku ktérych straty, wynikajace z kosztéw transportu lub cet,
sa nizsze niz atrakcyjnoéé¢ danego produkiu.
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Handel wertykalny dotyczy rzeczywistej réznicy w jakosci, gdyz jedna od-
miana w porownaniu z druga wykazuje wigksza intensywno$¢ pewnej cechy lub
posiada dodatkowa wilasciwos$¢, ktorej nie ma druga. Konsumenci dostrzegaja
réznice obiektywne, a decyduja si¢ na dobra z powodu okreslonej jakosci, we-
dtug odmian dostgpnych finansowo. Duzg rolg¢ w decyzjach maja wiasciwosci
fizyczne i funkcjonalne oraz ustugi towarzyszace zbytowi (doradztwo, warunki
kredytowe, obstuga)'Z.

W praktyce wertykalny handel wewnatrzgal¢ziowy jest postrzegany jako
wazniejszy od horyzontalngo. Handel tego typu jest powiazany z udzialem
w produktach elementéw: badan i rozwoju, bardziej wykwalifikowanej sity ro-
boczej, wyjatkowej organizacji pracy, czy duzych naktadéw na reklame.

4. Konsekwencje prowadzenia handlu
wewngqtrzgaleziowego

Przedstawienie konsekwencji wymiany wewnatrzgaleziowej na podstawie
modeli teoretycznych jest trudne z powodu odmiennych podejs¢. Okreslenie
struktur rynkowych jest zr6znicowane: od modeli doskonale konkurencyjnych
(Falvey i Kierzkowski) po oligopolistyczne (Brander, Krugman, Eaton i1 Kierz-
kowski, Shaked i Sutton). Dodatkowych trudnosci przysparza liczba firm 1 zmia-
na ich profilu produkcji w zaleznosci od analizowanego modelu. W przypadku
niektérych produktéw trudne jest okreslenie sektora, w ktérym sa one wytwa-
rzane. Problemem jest réwniez badanie konsekwencji tylko ze wzgledu na
wplyw na potozenie konsumentéw, co wiaze si¢ z pominigciem zmian po stronie
podazy.

4.1. Korzysci ogolnogospodarcze

Niezwykle wazna cecha handlu wewnatrzgal¢ziowego jest jego stabilno$¢
w czasie. Jest to spowodowane faktem, iz nie ma mechanizméw, ktére mogtyby

2 Na zr6znicowanie pionowe zwrécil uwage Grubel (1970), Lancaster (1980) i Falvey,
Kierzkowski (1987), kt6rzy zaznaczyli zwiazek popytu na jako$ciowe zréznicowane dobra z po-
ziomem dochodu w skali makroekonomicznej. Konsument decyduje si¢ na dobra o okreélonej
jakosci, wybiera odmiang subiektywnie optymalna, ktéra jest fatwo znalez¢. Kazdy konsument
chce mie¢ produkt o maksymalnie wysokiej jakosci. Konsumenci maja identyczne gusty i w za-
leznosci od dochod6w wybieraja jako$¢ za odpowiednia ceng. Potrafia zadowoli¢ sig odmiang
najlepsza jako$ciowo spoéréd odmian dostgpnych finansowo (E. Czarny, Teoria..., op. cit. s. 37-40).
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go tatwo wyeliminowa¢. W klasycznych teoriach handlu miedzygalteziowego
strumienie handlu znikaja, kiedy relacje zasobéw czynnikéw produkcji miedzy
krajami upodobnig si¢ albo gdy zanika wymiana, albo kiedy luka technologiczna
redukuje si¢. Dzigki zréznicowaniu popytu i podazy stabilno$¢ handlu wewnatrz-
gateziowego jest duza, co wystgpuje szczegdlnie w wymianie migdzy krajami
uprzemysfowionymi, gdzie wystgpuje podobny poziom rozwoju spoteczno-
ekonomicznego i podobna struktura popytu.

Za prowadzeniem wymiany wewnatrzgalgziowej przemawiaja nizsze koszty
dostosowania gospodarki do jej prowadzenia. Zaden przemyst nie zostaje wy-
party z rynku i brak jest migdzygat¢ziowych zmian w specjalizacji. Dostosowa-
nia odbywaja si¢ na poziomie firm, a nie branz i polegaja najczgéciej na zmniej-
szeniu liczby wytwarzanych odmian produktow i rozszerzeniu skali produkcji
kazdej z nich. Czasami ograniczenie produkcji niektérych odmian moze powo-
dowa¢ likwidacjg cze$ci firm, jednakze nie stoi to na przeszkodzie do rozwoju
calego rynku, gdyz krajowe odmiany sa dostarczane nabywcom krajowym i za-
granicznym. Czynniki wytwoércze z zamykanych zaktadoéw znajda zatrudnienie
w firmach, ktére pozostang w branzy, bo proporcje zastosowania czynnikdw nie
zmieniajq si¢. Zaleta ta dotyczy czgsciej handlu horyzontalnego, gdyz w przy-
padku wertykalnego zmiana profilu produkcji (ze wzgledu na jakos¢) pociaga za
sobg inng czynnikochtonno$¢ wytwarzania i przyczynia si¢ do wystgpowania
zyskéw z posiadania jednych i straty z posiadania innych czynnikéw wytwor-
czych®.

W galeziach, gdzie zakres handlu wewnatrzgalgziowego jest duzy, maleje
koszt konkurencji importowej (np. spadek bezrobocia), co wpltywa na zmniej-
szenie naciskow dotyczacych wprowadzania restrykcji importowych i zmniejsza
opdr na obnizanie barier handlowych. W konsekwencji powstaja mniejsze kon-
flikty spoteczne, dotyczace podzialéw dochodéw, bo niewykwalifikowana sita
robocza nie jest zagrozona przez konkurencjg importowa.

Specjalizacja produkcji migdzy gal¢ziami w parze ze zwigkszaniem si¢ kon-
kurencji importowej moze prowadzi¢ do spadku konkurencyjnosci krajowych
produktéw i w konsekwencji zwigkszenia naciskéw ze strony pracodawcow
1 pracownik6w na wprowadzenie protekcji handlowej dla danej galezi. Z drugiej
strony jednak specjalizacja wewnatrzgalgziowa w obliczu konkurencji importo-
wej nie prowadzi do az tak negatywnych konsekwencji, gdyz korzysci z tego
rodzaju wymiany uzyskuja wszystkie czynniki produkcji. W gateziach z domi-
nujacym udzialem handlu wewnatrzgateziowego jest mniejsza presja na wpro-
wadzanie nowych restrykcji importowych i mniejszy sprzeciw w stosunku do
zmniejszenia stopnia protekcji handlowe;.

B E. Czarny, Teoria..., op.cit., s. 158-159.
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Eksport w wymianie wewnatrzgal¢ziowej poziomej jest mniej wrazliwy na
wahania koniunktury, co wynika z mniejszej intensywnos$ci konkurencji mig-
dzynarodowej w zakresie produktéw podobnych. Specyfika tej odmiany handlu
wewnatrzgal¢ziowego pozwala wigc wielu przedsigbiorcom z réznych panstw
na funkcjonowanie.

Handel wewnatrzgal¢ziowy dokonuje zmian w strukturze gospodarki pod
wplywem specjalizacji. Daje ona mozliwo$¢ osiagania korzysci skali, obnizenia
kosztéw przecigtnych, wydtuzania serii produkcyjnych i zwigkszania iloci
sprzedanych produktéw”.

Wysoki poziom handlu wewnatrzgat¢ziowego umozliwia przejécie gospodarek
od komplementarnosci do substytucyjnosci, co przejawia si¢ w podobienstwie
poziomu PKB per capita (substytucjnos¢ od strony popytowej), jak i w zmniej-
szaniu luki rozwojowe]j i luki techniczno-technologicznej (substytucyjno$¢ od
strony podazowe;j)'.

4.2. Korzysci dla ugrupowania integracyjnego

Gléwng korzyscig z powodu utworzenia wigkszego rynku zbytu jest mozli-
wos¢ wyréwnania si¢ warunkéw eksportu dobr zréznicowanych i wytwarzanych
na zasadzie korzyS$ci skali w réznych krajach. Odczuwalny jest tatwiejszy dostep
do rynkdéw krajowych i eksportowych, co sprzyja realizacji korzysci skali i spe-
cjalizacji wewnatrzgalgziowej. Im mniej barier i restrykcji handlowych, tym
bardziej zwigksza si¢ potencjal handlu wewnqtrzgalqziowegol6.

Wymiana wewnatrz ugrupowania integracyjnego, badana przez Falveya, wy-
stepuje wraz z efektem kreacji handlu, co jest nastgpstwem likwidacji barier
w handlu migdzy pafistwami ugrupowania'’.

Doswiadczenia liberalizacyjne zwigzane z podjeciem wymiany w ramach
Unii Europejskiej 1 wdrazania wielostronnych uméw o redukcji cet pokazaty, ze
liberalizacja prowadzi kraje uprzemystowione do wzrostu produkcyjnosci ich

" W wymianie wewnatrzgateziowej nie zawsze dochodzi do specjalizacji produkeji, poniewaz
otwarcie gospodarek automatycznie nie wpltywa na specjalizacjg, ale czg¢sto prowadzi sig¢ handel
identycznymi produktami, podobnie jak w odmianie sezonowej lub przygranicznej handlu (pro-
duktami jednorodnymi pod wzgledem cech fizycznych).

S E. M. Plucinski, Handel Polski z Uniq Europejskq, Wyzsza Szkola Ubezpieczen i Banko-
wosci, Warszawa 2001, s. 21.

16 X Sledziewska-Kotodziejska, Teoria integracji gospodarczej a handel wewnqtrzgateziowy.
Konsekwencje dla wymiany towarowej Polski z UE, praca doktorska, Uniwersytet Warszawski,
Warszawa 1999, s. 62-66.

17 Zniesienie cet powoduje zwigkszenie si¢ korzysci z pionowej wymiany wewnatrzgalezio-
wej. R. Falvey, Commercial Policy and Intra Industry Trade, ,Journal of International Econo-
mics”, Vol. 11, s. 495-511, za: E. Czarny, Teoria i praktyka..., s. 162.
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czynnikéw wytworezych, a potem do wzrostu ich wynagrodzen, co jest spowo-
dowane reakcja gospodarki na wymiane wewnatrzgaleziowa.

Kolejna zaleta zwigkszajacego si¢ udziatu handlu wewnatrzgaleziowego
w handlu ogétem jest bardziej zdywersyfikowane ugrupowanie integracyjne
1 mniej wrazliwe na specyficzne szoki sektorowe (np. na wzrost cen ropy itp.).
W odniesieniu do Unii Europejskiej jest to szczegélnie wazne w warunkach unii
monetarne;j.

4.3. Korzysci dla producentow

Korzysci skali i réznicowanie produktow wplywaja pozytywnie na podzial
dochodéw pomigdzy producentéw, ktdrzy osiagaja nizsze koszty dostosowaw-
cze do przemian rynkowych z powodu dostosowania wewnatrz jednej gal¢zi
przemystu, a nie pomigdzy gal¢ziami.

W zakresie podobienstwa procesow produkcji moga wystapi¢ wzglgdnie ni-
skie koszty dostosowania do nowego rodzaju wymiany'®. Mniejsze koszty dosto-
sowawcze zauwaza si¢ w wymianie horyzontalnej, poniewaz w wymiang werty-
kalng jest wpisana wigksza kapitatochtonnosé.

Wraz ze zwigkszonym udzialem handlu wewnatrzgaleziowego nastgpuje
zwigkszenie liczby odmian produktéw. Ich wytwarzanie jest bardziej wydajne
1 lepiej zaspokajajace zréznicowane potrzeby. Wigksza réznorodno$é sprzyja
powstawaniu mikro-rynkéw nowych modeli, a rynki zbytu powigkszaja si¢ we
wszystkich krajach prowadzacych ze sobg handel.

Wedhug teorii obfito$ci zasobow, wraz z uzupelnieniami w postaci teorii
neoczynnikowej, neotechnologicznej i popytowo-podazowej, handel wewnatrz-
galgziowy stymuluje postgp techniczny, a w konsekwencji wptywa na poprawg
jakosci produktw.

Z analiz teoretykéw (Falvey, Shaked i Sutton) wynika, ze produkty o naj-
wyzszej jako$ci sa wytwarzane w najbogatszych panstwach. Biedniejsze kraje,
po wstapieniu do ugrupowania, odczuwaja spadek cen towaréw o wyzszej jako-
sci. Wtedy, w zalezno$ci od preferencji konsumentéw, moze nastapi¢ wypiera-
nie rodzimych produktéw (konsumenci za t¢ sama ceng wybiorg lepsza jako$c).
Zjawisko to moze spowodowa¢ zamykanie lokalnych firm, jednakze rekompen-
sata przychodzi w zwigkszeniu dobrobytu konsumentéw, ktérzy nabywaja pro-
dukty PO nizszych cenach (efekt dochodowy) i maja dost¢p do odmian o wyzszej
jakosci ™.

Podobiefistwo débr definiuje sig ze strony naktadow czynnikéw i techniki produkc;i.
"% Te dwie sytuacje nie powoduja zubozenia czeéci nabywcow z ubozszych krajow.
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W zakresie obrotu uszlachetniajacego (outward processing traffic), ktory
mozna uzna¢ za poczatkowa faz¢ handlu wewnatrzgatgziowego, wskazuje sig, ze
jest on jednym ze sposobéw przekazywania nowej techniki zwigkszajacym
efektywnos$¢ dziatania w danych zaktadach i w branzach. Daje on podstawg do
osiagania wigkszej konkurencyjnosci, ale nie do trwatego wzrostu efektywnosci
w dtugim okresie, z powodu duzej elastycznosci tych obrotéw™.

4.4. Korzysci dla konsumentow

Po pierwsze, konsumenci uzyskuja dostgp do bardziej zréznicowanych pro-
duktow w postaci wigkszej gamy odmian, gatunkéw i modeli. Po drugie, zmia-
nie ulegaja wzgledne ceny dobr, podobnie, lecz w mniejszym stopniu, niz w przy-
padku wymiany migdzygal¢ziowej, co ma swoje zrodlo w dynamicznych i sta-
tycznych korzysciach skali, osiaganymi przez firmy.

W obu przypadkach popyt konsumencki na réznorodno$¢ jest zaspokojony
1 dzigki temu zwigksza si¢ dobrobyt kraju, co jest nastgpstwem podwyzszenia
poziomu rozwoju gospodarczego i wzrostu poziomu dochodu narodowego®'.
Kiedy konkurencja oparta jest na réznicowaniu débr, otwarcie na rynki zagra-
niczne nie prowadzi do redukcji relatywnych plac.

5. Koszty

Poczatkowo uwazano, ze koszty dostosowania si¢ gospodarki do wymiany
wewnatrzgalgziowej beda wzglednie niskie. Jednakze wraz z postgpem badan
analitycy spostrzegli zwigkszajace si¢ koszty dostosowan.

Przede wszystkim zaleza one od stopnia homogenicznosci branzy mierzone;j
wzglednym nakfadem kapitatu fizycznego i pracy, wewnatrzgal¢ziowej mobil-
nosci czynnikéw i ich jednorodno$ci. Niskie koszty dostosowania wyst¢puja
przy tych strumieniach wymiany, przy ktérych podobienstwo débr wystepuje od
strony nakfadéw czynnikéw. Ich kombinacje przy wewnatrzgat¢ziowej wymia-
nie poziomej b¢da mniej kapitatochtonne niz w przypadku wymiany pionowe;.

Dodatkowym czynnikiem podwyzszajacym cen¢ dostosowania si¢ danego
kraju do wymiany wewnatrzgal¢ziowej jest obecnos$¢ sztywnych ptac na pozio-
mie branzy. Ich koszt moze zwigkszy€ si¢ po podjgciu tej wymiany.

20 3. Pellegrin, Learning by Interacting and Catching up in Central and Eastern European Co-
untries: Evidence from Outward Processing Traffic, ,Journal of International Relations and De-
velopment, Faculty of Social Sciences, Centre of International Relations”, 2001, 4 (3), s. 250-273.
L E. Czarny, Miedzynarodowy handel..., op.cit, s. 18-29.
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Obecnos¢ handlu wewnatrzgat¢ziowego prowadzi czgsto do pojawienia sig
substytucyjnych struktur produkcji, co oznacza konkurowanie ze soba produk-
tow z tych samych branz z réznych krajow. Istnieje wigc niebezpieczefstwo, ze
zmiana warunkéw dziatania w jednym kraju doprowadzi do utraty konkurencyj-
nej pozycji migdzynarodowej i przejecia rynku przez partnera handlowego.

Kolejnym elementem zwigkszajacym koszty prowadzenia handlu wewnatrz-
galgziowego jest nadmierne zréznicowanie débr, ktére podnosi koszt dostarcza-
nia produktu.

W obliczu globalizacji handel wewnatrzgateziowy staje si¢ sktadnikiem wy-
miany dokonywanej w firmach ponadnarodowych, ktére maksymalizuja swoje
zyski, a pojedyncze gospodarki na tym nie korzystaja*>. Wymiana ta moze pro-
wadzi¢ do strat ponoszonych przez gospodarki pojedynczych panstw.

Wertykalny handel wewnatrzgaleziowy (oparty na r6znicach w jakosci) wy-
maga intensywnego wykorzystania czynnikow produkcji, co w przypadku zmia-
ny profilu produkcji wymusza dostosowania w gospodarce i ponoszenie duzych
kosztéw podjecia tego rodzaju wymiany.

Teoretycy zauwazyli réwniez, ze handel wewnatrzgateziowy nie wplywa
jednoznacznie na dobrobyt, gdyz koszty dostosowania zaleza od stopnia homo-
genicznosci branzy i od wewnatrzgat¢ziowej mobilno$ci czynnikéw produkcji
1 ich jednorodnosci.

6. Determinanty intensywnosci wymiany
wewnaqtrzgateziowej

Czynniki ksztaltujace handel wewnatrzgateziowy pomigdzy poszczegdlnymi
krajami mozna podzieli¢ na trzy grupy. Pierwsza z nich obejmuje cechy naro-
dowe gospodarek, ktére uczestnicza w wymianie. Na drugim miejscu s3 deter-
minanty specyficzne dla branzy. Trzecia grupg stanowi sytuacja na rynkach
migdzynarodowych, gdzie rozr6zniamy ,.ciazenie” panstw ku sobie, struktura
rynku i warunki konkurencji. Podgrupg stanowig czynniki wiasciwe dla ugru-
powania integracyjnego>.

Nalezy pamigtac, ze powyzsze grupy czynnikéw oddziatuja réwnoczesnie na
inne strumienie handlu, zwtaszcza migdzygat¢ziowego. Dlatego tez trudno jest
rozdzieli¢ efekty wspotpracy i integracji migdzynarodowej na rézne strumienie

2w, Altzinger, Austrian Intra-firm Trade with Central and Eastern Europe, ,Journal of In-
ternational Relations and Development”, No 4, December 2000.

* Przedstawiona klasyfikacja jest wzorowana na przestawionej w: A. Zielinska-Glgbocka,
Handel krajow uprzemystowionych w $wietle teorii handlu miedzynarodowego, Wydawnictwo
Uniwersytetu Gdanskiego, Gdansk, 1996, s. 63-92.
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wymiany. Mozliwe jest tylko opisywanie sytuacji, kiedy jedne beda intensyw-
niej oddziatywaty na dane rodzaje handlu, a mniej intensywnie na inne.

6.1. Cigzenie panstw ku sobie

Pierwszym czynnikiem w tej grupie jest blisko$¢ geograficzna partneréw,
ktéra umozliwia obnizke kosztéw transportu, odgrywajacych wazna rolg w wy-
mianie débr zréznicowanych i charakteryzujacych si¢ wysoka elastyczno$cia
popytu. Nizsze koszty transportu prowadza do obnizki cen odmian dobra zrézni-
cowanego, obecnego na rynku miedzynarodowym. Nizsze ceny przekladaja sig
na popyt na wigksza liczb¢ odmian produktéw i na wigksza ich dostgpno$é na
réznych rynkach®.

Wspdlna granica z waznym partnerem handlowym sprzyja zjawisku nakta-
dania si¢ handlu, gdyz umozliwia prowadzenie tzw. handlu przygranicznego
dobrami jednorodnymi. W ich przypadku cena jest bardzo uzalezniona od kosz-
tow transportu, a takze podyktowana lokalizacja zaktadéw produkcyjnych.

Kolejnym czynnikiem w tej grupie jest blisko$¢ i wspétpraca kulturowa po-
szczegOlnych krajéw w ugrupowaniu integracyjnym. Waznym odniesieniem jest
tutaj podobienstwo w strukturach popytu, co wiaze si¢ z mniejszymi barierami
w prowadzeniu dziatalnosci reklamowe;j i marketingowej na obcych rynkach i nis-
kie koszty transakcyjne (podobne sposoby komunikowania si¢ i tatwo$¢ prze-
plywu informacji).

6.2. Czynniki wlasciwe dla ugrupowania integracyjnego

Czynnikiem niezwykle waznym dla krajéw unijnych jest brak barier handlo-
wych, ktére ograniczaja wymiang wewnatrz- i miedzygat¢ziowa. Chodzi o barie-
ry celne, pozataryfowe oraz koszty transakcyjne, ograniczajace dost¢p do ryn-
koéw krajow cztonkowskich. Ich eliminacja doprowadzita do zwigkszenia inten-
sywnosci wymiany. Teoretycy dowodza, ze czynniki te oddziatuja wedlug me-
chanizmu wskazanego przy kosztach transportu i ze wzmozenie protekcji han-
diowej redukuje wymiang wewnatrzgateziowa bardziej niz miedzygateziowa™.

* Niskie koszty sa korzystne dla rozwoju handiu miedzygateziowego, uruchamianego przy
réznicach w kosztach wytwarzania. Jednakze dobra zr6znicowane maja wigksza elastycznosé i to
w ich przypadku niskie koszty transportu beda wywiera¢ silniejszy wplyw na intensywno$¢ handiu
wewnatrzgateziowego.

 Te negatywna korelacjg migdzy wysokimi barierami handlowymi i intensywnoécia handlu
wewnatrzgaleziowego opisali m.in. R. Loertscher, F. Wolter, Determinants of Intra-Industry Trade:
Among Countires and Across Countries, Weltwirtschaftliches Archiv, Vol. 116, 1980, s. 280-293.
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Waznym aspektem przy omawianiu ograniczen, jakie niosg ze soba bariery
pozataryfowe, jest fakt, ze przed wprowadzeniem jednolitego rynku firmy z kra-
Jow cztonkowskich byly sztucznie utrzymywane na rynku, a ich dzialania w kie-
runku réznicowania produktu odbywaly si¢ na rynku niekonkurencyjnym. Znie-
sienie barier pozataryfowych wzmocnito znaczenie handlu migdzygateziowego,
gdyz rynki poszczegélnych krajow staty sig bardziej konkurencyjne po wyspe-
cjalizowaniu si¢ zgodnie ze swoimi przewagami komparatywnymi.

Zniesienie formalno$ci na granicach zmniejszylo koszty transakcyjne, co po-
zwolito zwigkszy¢ udzial handlu wewnatrzgaleziowego. Nalezy zaznaczy¢, ze
przed ich zniesieniem specjalizacja krajow przebiegala zgodnie z przewagami
komparatywnymi danych krajéw. Bylo to mozliwe dzigki znacznym réznicom
w kosztach produkcji pomigdzy pafistwami, ktére pozwalaty, mimo kosztéw
transakcyjnych, na funkcjonowanie na rynku miedzynarodowym i dokonanie
specjalizacji.

Bardzo duze znaczenie w procesie tworzenia jednolitego rynku ma podnie-
sienie dochodu narodowego poszczegdinych krajéw, co przeklada si¢ na pozy-
tywne dziatania na handel wewnatrzgalgziowy i wzrost jego udziatu w wymianie
ogbtem®. .

Bardzo waznym i specyficznym uwarunkowaniem wiasciwym dla Unii Eu-
ropejskiej jest transfer unijnych funduszy strukturalnych, ktérych giéwnym ce-
lem bylo zniwelowanie réznic w rozwoju gospodarczym pomigdzy krajami
czlonkowskimi. W konsekwencji doprowadzity one do zmniejszenia réznic w do-
chodzie per capita we Wspdlnocie, co miato pozytywny wptyw na horyzontalna,
a negatywny na wertykalna wymiang wewnatrzgaleziowa. Zwigkszenie si¢ do-
chodéw per capita powoduje spadek zainteresowania produktami zréznicowa-
nymi jako$ciowo (szczegdlnie o niskiej jako$ci), a popyt zwraca si¢ w kierunku
débr o podobnej jakosci, z cechami charakterystycznymi dla poszczeg6lnych
grup klientéw?*’.

Réznice w kursach walutowych pomigdzy krajami cztonkowskimi, zniwelo-
wane poprzez utworzenie wspélnej waluty, prowadza do zmniejszenia sig
udziatu handlu wewnatrzgaleziowego na korzys¢ handlu migdzygatgziowego.

Odmiennym rodzajem, w poréwnaniu z poprzednimi funduszami unijnymi,
sa zagraniczne inwestycje bezposrednie (ZIB). Zapewnienie swobody przeptywu
kapitatu prowadzi m.in. do zwigkszenia mozliwosci dziatania dla korporacji
wielonarodowych. Przejawiaja si¢ one we wzroscie handlu wewnatrzgateziowe-
go w formie wymiany débr i wewnatrzgateziowej produkceji finansowanej przez

26 . Fontagné, M. Freudenberg, N. Peridy N, Intra-Industry Trade and the Single Market:

Quality Matters, ,,CEPR Discussion Paper” No. 1959, 1999, s. 23-24.
?T'L. Fontagné, M. Freudenberg, N. Peridy, Trade Patterns Inside the Single Market, CEPIL,
document de travail nr 97-07, 1997, Paris, s. 110.
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wewnatrzgal¢ziowe zagraniczne inwestycje bezpo$rednie (ang. intra-industry
foreign direct investment — IIFDI)*.

Firmy wielonarodowe realizuja handel wewnatrz przedsigbiorstwa (intra-
firm trade), ktéry moze mie¢ charakter wertykalny i horyzontalny, co jest uza-
leznione od integracji produkcji. Przy jej pionowej odmianie jest to wymiana
débr posrednich pomigdzy réznymi zaktadami, ktére znajduja si¢ na odmien-
nych szczeblach przetworstwa produkcyjnego. Przy integracji poziomej docho-
dzi do wymiany mig¢dzy oddziatami i filiami nalezacymi do réznych i nie powia-
zanych ze soba galezi.

Przedmiotem handlu w przedsigbiorstwie wielonarodowym sa dobra zrézni-
cowane, bliskie substytuty (w konsumpcji, produkcji lub obu tych wymiarach).
Jednakze rozmiary handlu wewnatrzgalgziowego wewnatrz korporacji wielona-
rodowych sg trudne do oceny ze wzgledu na fakt, ze wptyw produkcji migdzyna-
rodowej na strumienie handlu jest rézny w zaleznos$ci od motywow inwestowa-
nia za granica.

W korporacji opartej na pionowej integracji produkceji, gdzie firmy wytwa-
rzaja dobra posrednie i koficowe, relacja pomigdzy handlem a produkcja zagra-
niczng bedzie uzalezniona od stopnia rozproszenia (lub koncentracji) produkcji
débr posrednich i gotowych, a takze od kosztéw transferu produktéw gotowych.
W przypadku wysokich korzysci skali (w fazie montowania produktéw) i ni-
skich kosztéw transportu wyst¢puje duze prawdopodobiefistwo prowadzenia
handlu wewnatrzgal¢ziowego w zakresie wyrobéw gotowych. Z kolei w przy-
padku rozproszenia produkcji débr gotowych (z uwagi na szybko wyczerpujace
si¢ korzysci skali) i skoncentrowanej produkcji débr posrednich istnieje wigksze
prawdopodobienstwo wystapienia wewnatrzgal¢ziowych zagranicznych inwe-
stycji bezposrednich, ktérym towarzyszy¢ beda wewnatrzgatgziowe przeplywy
komplementarnych w konsumpcji débr posrednich.

W przypadku poziomej integracji firm wielonarodowych handel wewnatrz-
galeziowy bedzie bardziej prawdopodobny w przypadku wystapienia duzych
korzysci skali i mniejszych kosztow transferu. W przypadku odwrotnym korpo-
racja bedzie blizsza podjeciu ZIB*.

2 Zagraniczne inwestycje bezpoérednie sa zalezne od strategii firmy. Bardzo wazna jest row-
niez atrakcyjno$¢ lokalnych rynkéw. Czgsto etap bezposrednich inwestycji jest poprzedzany przez
eksport, ktéry jest srodkiem wyjsciowym do penetracji rynku zagranicznego, ktéry pozwoli zdo-
by¢ informacje potrzebne do uruchomienia przysziej produkcji zagranicznej. Dodatkowo decyzjg
o eksporcie uzaleznia sig od znaczenia korzysci skali, kosztéw transferu dobr migdzy krajami oraz
relacji krajowych i eksportowych kosztéw marketingu i dystrybucji.

Pw przypadku braku ograniczefi w handlu pomigdzy krajami korporacja bedzie prowadzi¢
handel wewnatrzgaleziowy do momentu pelnego wykorzystania efektow skali, a potem moze
otworzy¢ nowa jednostke produkcyjna na rynku zagranicznym (pojawienie si¢ ZIB) (A. Zielifiska-
-Glebocka, Handel krajow uprzemystowionych..., op.cit., s. 90-91).
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W przypadku migdzynarodowych stosunkéw gospodarczych pomigdzy kra-
Jami o zblizonym poziomie rozwoju gospodarczego wewnatrzgalgziowe inwe-
stycje bezposrednie sa bardzo dynamiczng forma. Ich cz¢$¢ jest dokonywana na
obszarze panstw wysoko rozwinigtych. Na przyktad firmy europejskie dokonuja
inwestycji bezposrednich na rynku amerykanskim w podobnych gateziach jak
firmy amerykanskie na rynku europejskim. Struktura geograficzna i gateziowa
inwestycji zagranicznych jest wigc podobna do struktury handlu wewnatrzgale-
ziowego.

7. Zakonczenie

W artykule zostaly przedstawione podstawy teoretyczne handlu wewnatrz-
galeziowego, ktorego udziaty systematycznie zwigkszaja si¢ w wymianie panstw
nie tylko uprzemystowionych. Wazna cecha tej wymiany jest jego odmiana ho-
ryzontalna i wertykalna, ktére sg ksztalttowane przez rézne czynniki.

Argumenty za prowadzeniem tego rodzaju wymiany sa bardzo czytelne. Dla
gospodarki jako cato$ci sg to: stabilno$¢ w czasie oraz nizsze w stosunku do wy-
miany migdzygalgziowej koszty dostosowania gospodarki, wigksza stabilnos¢
ugrupowania integracyjnego na szoki cenowe, a dla konsumentow nizsze ceny
1 wigksza dostgpno$¢ dobr. Handel wewnatrzgal¢ziowy dynamizuje migdzyna-
rodowe powigzania gospodarcze, a jego rozwdj przynosi istotne korzysci eko-
nomiczne, co ulatwia rozwigzywanie probleméw rozwoju spoleczno-gospodar-
czego. Jednocze$nie nalezy pamigtac o kosztach podejmowania tej dziatalnosci.

Jako podsumowanie oddziatywania czynnikéw wtasciwych dla ugrupowania
integracyjnego moze stuzy¢ tabela 1. Ukazuje ona czynniki i skutek, jaki wywie-
raja one w rzeczywistosci gospodarczej. Jako pierwsza wymieniona zostata
wzmozona konkurencja, jako efekt likwidacji barier pozataryfowych, negatyw-
nie wplywajacy na horyzontalny handel wewnatrzgateziowy. Likwidacja for-
malnoSci na granicach, a przez to zredukowanie kosztéw transakcyjnych, pozy-
tywnie stymuluja wymiang wewnatrzgat¢ziowa. Podobne oddzialywanie maja
dostosowania mikroekonomiczne w postaci bezposrednich inwestycji zagranicz-
nych oraz utworzenie jednolitego rynku wewngtrznego, ktérego skutkiem jest
wzrest gospodarczy krajow cztonkowskich. Konwergencja PKB krajow czton-
kowskich, jako skutek oddziatywania funduszy strukturalnych, negatywnie
wplywa na wymiang wertykalng, a pozytywnie na horyzontalng. Ostatnim ele-
mentem jest deprecjacja waluty europejskiej, ktéra powstata wskutek wprowa-
dzenia Europejskiej Unii Monetarnej, ktéra wpltywa pozytywnie na wymiang
migdzygal¢ziowa, a negatywnie na wewnatrzgateziows.
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Utworzenie jednolitego rynku wewnetrznego Unii Europejskiej zwigkszyto
w krajach unijnych poziom wymiany wewnatrzgat¢ziowej, co mialo swoje zré-
dto zar6wno w silnej integracji rynkowej, jak i w upodobnianiu si¢ poziomu
i struktur rozwoju pomigdzy krajami cztonkowskimi.

Tabela 1. Czynniki i ich wplyw na wymiane mi¢dzy- i wewnatrzgaleziowa

Caynnik Skutek Handel wewnatrzgaleziowy . | Handel miedzy-
oddzialywania wertykalny horyzontalny galeziowy
Likwidacja barier |wzmozona konku- - +
pozataryfowych rencja
Likwidacja formal- |redukcja kosztéw + +
noéci na granicach |transakcyjnych
Dostosowania zagraniczne inwe- + +
mikroekonomiczne [stycje bezposrednie
Utworzenie Jedno- |{wzrost gospodarczy + +
litego rynku
Fundusze struktu- konwergencja PKB - +
ralne
Europejska Unia  |deprecjacja waluty - - +
Monetarna

Zrédto: L. Fontagné, M. Freudenberg, N. Peridy, Trade Partterns Inside the Single Market, CEPII, document de
travail nr 97-07, 1997, s. 110.

Bibliografia

Altzinger W., Austrian Intra-firm Trade with Central and Eastern Europe, ,Journal of Interna-
tional Relations and Development”, No. 4, December 2000

Czarny E., Miedzynarodowy handel wewnqtrzgateziowy jako przedmiot badan ekonomistow,
»Bank i Kredyt”, styczefi-luty 2000

Czamy E., Teoria i praktyka handlu wewnqtrzgateziowego, Szkota Gtéwna Handlowa, Warszawa
2002

Fontagné L., Freudenberg M., Peridy N., Trade Patterns Inside the Single Market, CEPII, docu-
ment de travail nr 97-07, 1997, Paris

Fontagné L., Freudenberg M., Peridy N., Intra-Industry Trade and the Single Market: Quality
Matters, CEPR Discussion Paper No. 1959, 1999

ertscher R., Wolter F., Determinants of Intra-Industry Trade: Among Countires and Across

Countries, ,,Weltwirtschaftliches Archiv”, Vol. 116, 1980

Long-term Trends in Intra-Industry Trade, Fontagné L., Freudenberg M., w: Frontiers of Research

on Intra-Industry Trade, red. P.J. Lloyd and Hyun-Hoon Lee Palgrave Macmillan, London,

2002 (team.univ-paris.fr/trombi/fontagne/ papers/Long-termiiT5.pdf)




Determinanty i konsekwencje handlu wewnqtrzgateziowego w ugrupowaniu integracyjnym 117

Misala J., Plucinski E. M., Handel wewngqtrzgateziowy miedzy Polskq a Uniq Europejskq: teoria
i praktyka, Warszawa 2000

Pellegrin J., Learning by Interactiong and Catching up in Central and Eastern European Coun-
tries: Evidence from Outward Processing Traffic, ,Journal of International Relations and De-
velopment, Faculty of Social Sciences”, Centre of International Relations, 2001, 4 (3), s. 250-273

Plucifiski E. M., Handel Polski z Uniq Europejskq, Wyzsza Szkota Ubezpieczen i Bankowosci,
Warszawa 2001

Sledziewska—Ko}odzicjska K., Teoria integracji gospodarczej a handel wewnqtrzgateziowy. Kon-
sekwencje dla wymiany towarowej Polski z UE, praca doktorska, Uniwersytet Warszawski,
Warszawa 1999

Wysokinska Z., Witkowska J., Integracja europejska. Rozwdj rynkéw, Wydawnictwo Naukowe
PWN, Warszawa — £.6dz 1999

Zielifiska-Glgbocka A., Handel krajéw uprzemystowionych w swietle teorii handlu miedzynaro-
dowego, Wydawnictwo Uniwersytetu Gdanskiego, Gdansk, 1996

Zielinska-Glgbocka A., Wprowadzenie do ekonomii miedzynarodowej. Teoria handlu i polityki
handlowej, Wydawnictwo Uniwersytetu Gdanskiego, Gdansk 1997

Wojciech Owczarzak

DETERMINANTS AND CONSEQUENCES OF INTRA-INDUSTRY TRADE IN
AN INTEGRATION GROUP FROM THE VIEWPOINT OF INTERNATIONAL
TRADE THEORY

Summary

The aim of the article is to present the factors which influence intra-industry trade exchange
from the viewpoint of an integration group as well as to discuss the consequences of this exchange.

The first part presents the assumptions of intra-industry trade. They provide a basis to differ-
entiate a new kind of trade out of the traditional theories of international trade. A more profound
analysis made it possible to divide trade into vertical and horizontal.

The analysis of the consequences of intra-industry trade presented in three groups: general
economic, specific for the integration group and for producers and consumers indicates that it
plays a very significant role. However, the author emphasises the costs which in a theoretical
approach supplement the picture of the consequences of intra-industry trade.

The final part presents the influence of factors specific for the integration group. According to
the theory of international trade those factors are differentiated as: foreign direct investments,
creation of a single market and EMU as well as liquidation of non-tariff barriers and border for-
malities.




